' &

LAP

OLITIQUE

COMMERCIALE

DE L'ENTREPRISE

iPhone 7

n Le couple marChé-prOdUit — Quelle clientéle pour ce produit ? . U

Fonction principale de l'entreprise ?J‘_ D Vendre S s Quoi ?
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....................... M archej— Ou ? jf— ... Biens et services

Le couple marché-produit est la combinaison d'un ou plusieurs segments de marché et d'un ou

plusieurs produits ou services.

B Le cou ple pri}{-prOdUit — Quel prix pour ce produit ?

Produit

Prix de vente

|
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Identifiable grace a :
- son nom ; iPhone X

Pour le fixer, il faut principalement prendre en compte :

- le cott de revient ;

- le prix d'acceptabilité que s'attend i payer le client’;

- les pratiques de la

|
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concurrence.

* Copier-coller I'URL ou cliquer sur le lien —» p8.storage.canalblog.com/80/01/1567627/118752842.pdf

B Le couple distribution-communication

,,,,,,,,,,, Canal direct | Canal court ... Ganallong |
A L %
Aucun intermédiaire Un seul intermédiaire Deux intermédiaires
entre le producteur entre le producteur ou plus

et le consommateur

Consommateur

Producteur — Producteur — Détaillant — Détaillant »

et le consommateur

Consommateur

Producteur — Grossiste —

Consommateur

L'entreprise dispose de différents moyens pour communiquer :

Ex. : télévision, presse, radio,
affichage, cinéma, Internet...

- Ex. : e-mailing, marketing téléphonique...
Ex. : réductions de prix, jeux, primes...
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Voir Doc 1,
puis questions
1a3.

Voir Doc 5,
puis questions
8et9.

Voir Doc 6,
puis
question 10.

Voir Doc 7,
puis questions
11 et 12.




